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เทคนคิการเจรจาตอ่รองข ัน้สงู 

Advanced Negotiation Skills 

 

 หลกัการและเหตผุล 

ผูเ้ขา้อบรมสมัมนาจะไดเ้รยีนรูห้ลักการทีส่ าคัญตา่งๆทีจ่ะใชใ้นการโนม้นา้วใจและเจรจาตอ่รองทางธรุกจิ โดย

เนื้อหาของการอบรมสมัมนาจะเนน้หลักการทีส่ าคัญเพือ่ใหผู้อ้บรมสามารถประยกุตใ์ชห้ลักการตา่งๆเพือ่สรา้ง

ความส าเร็จในการโนม้นา้วใจและการเจรจาตอ่รอง โดยผูเ้ขา้อบรมสมัมนาจะไดเ้รยีนรูจ้ากวทิยากรผูท้รงคณุวฒุ ิ

และมปีระสบการณ์ในการเจรจาตอ่รองมานานกวา่สบิปี 

  

 วตัถุประสงค ์

 เพือ่ใหผู้เ้ขา้สมัมนาทราบหลักการทีส่ าคัญในการโนม้นา้วใจและการเจรจาตอ่รอง 

 เพือ่สรา้งความไดเ้ปรยีบในการโนม้นา้วใจและการเจรจาตอ่รอง 

 เรยีนรูห้ลักการทีส่ าคัญเพือ่ใชใ้นการวเิคราะหค์ูเ่จรจาตอ่รอง 

 เรยีนรูถ้งึเทคนคิในการแกปั้ญหาเฉพาะหนา้เมือ่เผชญิกับสถานการณ์ทีไ่มไ่ดค้าดคดิ 

 สรา้งความประทับใจในการเจรจาตอ่รองเพือ่สรา้งความส าเร็จอยา่งยั่งยนืในการด าเนนิธรุกจิ 

 เนือ้หา 

- ความหมายและเป้าหมายของการเจรจาตอ่รอง 

- 4 รปูแบบของการเจรจาตอ่รอง 

- เทคนคิการเลอืกใชร้ปูแบบของการเจรจาตอ่รอง 

- ก าหนดเป้าหมายอยา่งไรใหเ้จรจาแลว้ประสบความส าเร็จ 

- การเปิดการเจรจาตอ่รองใหป้ระสบความส าเร็จ 

- กระบวนทีส่ าคัญเพือ่สรา้งความส าเร็จในการเจรจาตอ่รอง 

- บรรยากาศทีส่รา้งความส าเร็จในการเจรจาตอ่รอง 

- Workshop การเจรจาตอ่รองใหป้ระสบความส าเร็จ 

- เทคนคิการสรา้งอ านาจในการเจรจาตอ่รอง 

- คณุสมบัตทิีด่ขีองนักเจรจาตอ่รอง 

- ถาม - ตอบ 

  

 วธิกีารฝึกอบรม 

บรรยาย และ Workshop กรณีศกึษา ฝึกปฏบิัต ิ

  

 วทิยากร 

วทิยากรผูเ้ชีย่วชาญ 

 


