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ทกัษะการน าเสนอ 

Presentation Skills 

 

 หลกัการและเหตผุล 

ทักษะการน าเสนออยา่งมปีระสทิธภิาพเป็นทักษะทีส่ าคัญ ทักษะหนึง่ทีจ่ะน าใหท้า่นกา้วไปสูค่วามส าเร็จ 

โดยเฉพาะในโลกยคุการแขง่ขนัสงู การน าเสนอสนิคา้น าเสนอผลงาน การเจรจาการคา้ตอ้งอาศัยการน าเสนอทีม่ี
ประสทิธภิาพ น่าเชือ่ถอื และสรา้งความมั่นใจแกคู่ค่า้  
 

เป็นทีน่่าเสยีดายทีห่ลายคนทีจ่ะกา้วไปสูค่วามส าเร็จ อาจเพยีงเพราะเผชญิกับปัญหาความไมม่ัน่ใจในการน าเสนอ 
หรอืขาดเทคนคิในการน าเสนออยา่งมปีระสทิธภิาพ หลายโครงการทีน่่าจะไดรั้บการเซน็สญัญาจากผูซ้ ือ้ ตดิปัญหา
อันเนือ่งจากการน าเสนอไมส่ามารถสรา้งความมั่นใจแกล่กูคา้ 

 
เราไดเ้ล็งเหน็ถงึความส าคัญของการน าเสนอผลงาน จงึไดอ้อกแบบหลักสตูรอบรมเชงิปฏบิัตกิารหลักสตูรนี้ เพือ่
ชว่ยทา่นสรา้งความมั่นใจ และความไดเ้ปรยีบในการน าเสนอดว้ยการเปิดโอกาสใหท้า่นไดพั้ฒนาทัง้ทักษะการ

น าเสนออยา่งมปีระสทิธภิาพและประสบความส าเร็จทางธรุกจิ 
 

 เนือ้หา 

 หัวใจของการน าเสนอ 
 หลักการน าเสนอ : การเริม่ตน้ทีด่มีชียัไปกวา่ครึง่ 

- การเลอืกกลยทุธแ์ละแนวทางในการน าเสนอ 
- การก าหนดขอ้ความในการน าเสนอ 

 ปัจจัยทีท่ าใหก้ารน าเสนอประสบความส าเร็จ 
 การเตรยีมการ 

 สว่นน า 
- การเปิดฉาก 

- การบอกวัตถปุระสงค ์
- การเกริน่น า 

 เนื้อหา 
- ประเด็นหลกั 
- ประเด็นสนับสนุน 

- ประโยคเชือ่ม 
 การปิดฉาก 

- สรปุ 
 การเขา้ถงึและเอาชนะใจผูฟั้ง 

 การเสรมิสรา้งประสทิธภิาพสงูสดุในการน าเสนอ 
 เทคนคิการใช ้PowerPoint Presentation เพือ่สรา้งความประทับใจ 

 การเสรมิสรา้งบคุลกิภาพ การวางตัว และเทคนคิการจัดการกับความประหมา่ 

 ศลิปะการพดูเพือ่การน าเสนอ 
 การแกปั้ญหาทีเ่กดิขึน้เฉพาะหนา้ 

 การจัดการกับค าถามและขอ้เสนอแนะ 
 ฝึกปฏบิัตกิารน าเสนอ พรอ้มวทิยากรประเมนิผลรายบคุคล 

 รปูแบบการฝึกอบรม 

บรรยาย และ Workshop กรณีศกึษา ฝึกปฏบิัต ิ
 

 
 ระยะเวลา 

1 วัน 


