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หลกัสตูร Advanced Presentation 

 

 วตัถุประสงค ์

 เพือ่ใหผู้เ้ขา้อบรมเขา้ใจถงึความส าคัญ เทคนคิ การวางแผน และก าหนดเป้าหมายของการน าเสนอ 

รวมถงึไดเ้รยีนรูท้ักษะการสือ่สาร การเตรยีมการส าหรับการน าเสนอและไดเ้รยีนรูเ้ทคนคิการโนม้นา้วจูงใจ 

เคล็ดลบัการพดูเพือ่การน าเสนอ การจัดการค าถาม ค าถามทีอ่าจจะเกดิขึน้จากกลุม่ผูฟั้ง สามารถ

ประยกุตใ์ชเ้ทคนคิ และความรูต้า่ง ๆ เพือ่การน าเสนออยา่งมอือาชพี 

 

 เนือ้หา  

1. เกีย่วกับการน าเสนอ   

 การน าเสนอคอือะไร  

 วัตถปุระสงคข์องการน าเสนอ 

 หลักในการน าเสนอเพือ่โนม้นา้ว 

 หนา้ทีข่องผูน้ าเสนองาน 

2. โครงสรา้งการน าเสนอ   

 เกริน่น า  

 เนื้อหา 

 การสรปุ/การปิดการน าเสนอ 

 การถามตอบ 

3. ทักษะการน าเสนออยา่งมอือาชพี   

 การวเิคราะหผ์ูฟั้ง  

 การใชน้ ้าเสยีง 

 การใชส้ายตา  

 การใชภ้าษาทา่ทาง 

 ลักษณะการยนื/การเคลือ่นไหว  

 เทคนคิการสรา้งอารมณ์ขัน 

 เทคนคิการตอบค าถาม 

 เทคนคิการลดความประหมา่ / ตืน่เตน้ 

4. เทคนคิการน าเสนอทีม่ปีระสทิธภิาพ   

 

5. เทคนคิการท า Power Point Presentation ใหเ้หมาะสมและเป็นทีน่่าสนใจ  

 

 

 รปูแบบการฝึกอบรม 

บรรยาย และ Workshop กรณีศกึษา ฝึกปฏบิัต ิ

 

 เหมาะส าหรบั 

พนักงานทกุระดับ หัวหนา้งาน  หัวหนา้แผนก ผูจั้ดการ 


