
 
 

_______________________________________________________________________ 
 

SoftLogic Center Co., Ltd.  Hotline: 086-356-1539, 063-359-8887 

Email: info@softlogiccenter.com  Website: www.softlogiccenter.com 
 

หลกัสตูร  การบรหิารทมีขายอยา่งมวีสิยัทศัน ์

 
 หลกัการและเหตผุล 

ในโลกแหง่การแขง่ขนัทีนั่บวันจะทวคีวามรนุแรงขึน้เรือ่ยๆโดยเฉพาะอยา่งยิง่เวทแีหง่การบรหิารการขายและชว่งชงิ

ลกูคา้ ผูบ้รหิารไมส่ามารถขาดซึง่ความสามารถในการจัดการทมีขายอยา่งมปีระสทิธภิาพซึง่แคนั่น้ดเูหมอืนจะยังไม่

พอในยคุเศรษฐกจิใหมน่ี้ทีผู่บ้รหิารตอ้งพัฒนาตนเองในการรูเ้ทา่ทันศาสตรใ์หม่ๆ ในการบรหิารงานขายและเป็น

หัวหนา้ทมีขายทีท่ันสมัยและมวีสิยัทัศน์ หลักสตูรผูบ้รหิารการขายยคุใหมจ่งึถกูจัดท าขึน้เพือ่ตอบปัญหาและความ

ตอ้งการดังกลา่วเพือ่ทา่นจะไดไ้มถ่กูมองจากทมีงานขายทีท่า่นตอ้งรับผดิชอบวา่ทา่นเป็นผูจั้ดการฝ่ายขายหรอื

หวัหนา้พนักงานขายทีไ่มเ่ทา่ทนัลกูนอ้ง  ลกูคา้  หรอืสภาพแวดลอ้มทางธรุกจิทีเ่ปลีย่นแปลงไปอยา่งรวดเร็วอกี

ตอ่ไป 

 

 วตัถุประสงค ์

 เพือ่ใหผู้เ้ขา้อบรมสามารถบรหิารทมีขายดว้ยเทคนคิทีท่ันสมัย 

 เพือ่ใหผู้เ้ขา้อบรมสามารถวางแผนการขายของทมี พัฒนากระบวนการขายของทมี และวัดประสทิธภิาพของ

ทมีไดอ้ยา่งเป็นรปูธรรม 

 เพือ่ใหผู้เ้ขา้อบรมสามารถบรหิารพนักงานขายใหส้ามารถเพิม่ยอดขายไดอ้ยา่งมปีระสทิธภิาพ 

  

 เนือ้หา 

1. การ Reengineering องคก์รขายในอนาคต 

2. การวางตนของผูบ้รหิารการขายและบทบาทในการบรหิารคน 

3. การคัดเลอืกคนเกง่และดเีขา้รว่มงานกับบรษัิท 

4. การยดึเหนี่ยวเสอื 

5. พลังความคดิเชงิบวกตอ่ธรุกจิ 

6. ขบวนการท างานของจติในการสรา้งความคดิเชงิบวกและลบ 

7. ลักษณะการเป็นผูน้ าทมีการขายเชงิบวก 

8. การสรา้ง AQ และ EQ ของทมีขายของทา่น 

9. การควบคมุคนเกง่ทีก่า้วรา้วและอาวโุส 

10. การควบคมุการประชมุการขาย 

11. วงจรการฝึกตัวตอ่ตัว 

12. หลักของการเป็นผูน้ าในงานขาย 

13. 360 Degree Leadership 

14. EQ ของนักขายและผูบ้รหิารการขาย 

15. วงจร ของการ Designing and Managing the Sales Force 

16. Motivation of Maslow and Herzbert styles 

17. ทฤษฎกีารเป็นผูน้ าตลาด 3 แบบของบรษัิทของทา่น 

18. การสรา้งความเป็นผูน้ าตอ่ลกูคา้ของทา่นในฐานะทีป่รกึษา 

19. สตูรตอ้งหา้มของผูจั้ดการขาย 

20. การวางแผนการขายอยา่งมปีระสทิธภิาพ 

21. การตัง้มาตรฐานและการวัดผลงานทมีขายของทา่น 

22. การวางแผนการขายประจ าวัน 

23. การบรหิารเวลาส าหรับผูบ้รหิารงานขาย 

24. การควบคมุกจิกรรมของทมีงานขาย 

25. การประเมนิผลพนักงานขายอยา่งมปีระสทิธภิาพ 
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 รปูแบบการฝึกอบรม 

บรรยาย และ Workshop กรณีศกึษา ฝึกปฏบิัต ิ
 

 ระยะเวลา 

1 วัน 


