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การวเิคราะหแ์ละการบรหิารยอดขายเพือ่ใหไ้ดต้ามเป้าหมาย  

 

 หลกัการและเหตผุล 

การมยีอดขายทีเ่หนือคูแ่ขง่ขัน อาจตอ้งเริม่ทีก่ารวเิคราะหก์ารขายทีด่กีอ่น เหตใุดจงึกลา่วเชน่นัน้ น่ันก็เป็นเพราะเรา

พบวา่หลายๆ บรษัิททีป่ระสบความส าเร็จเกดิจากการมกีลยทุธก์ารแขง่ขันหรอืแผนการตลาด การขายทีด่ทีีส่ามารถ

สรา้งความไดเ้ปรยีบทางการแขง่ขนัไดซ้ ึง่ไมว่า่จะเป็นกลยทุธ ์ หรอืแผนทีด่ ี ยอ่มตอ้งเริม่จากการวเิคราะหก์ารขายทีด่ ี

อกีชัน้หนึง่ ขอ้มลูตา่งๆ ดา้นการขายของเรา ลว้นจะมปีระโยชน์อยา่งใหญห่ลวง หากถกูน าวเิคราะห ์และใชป้ระโยชน์

ไดอ้ยา่งเต็มที ่ดังนัน้ผูท้ีต่อ้งรับผดิชอบในงานทีต่อ้งก าหนดกลยทุธก์ารตลาด  การขายของบรษัิทจงึจ าเป็นทีจ่ะตอ้งมี

ทักษะดา้นการวเิคราะหอ์ยา่งยิง่ โดยในหลักสตูรนี้จงึไดก้ าหนดการเรยีนรูถ้งึความเขา้ใจในขอ้มลูการขายตา่งๆ ที่

จ าเป็นตอ่การน ามาใช ้ ไมว่า่จะเป็นดา้นยอดขาย ดา้นผลติภัณฑ ์ หรอืดา้นลกูคา้ เรยีนรูเ้ทคนคิตา่งๆ ทีใ่ชใ้นการ

วเิคราะหก์ารขาย  พรอ้มทัง้กรณีศกึษาจากทีต่า่งๆ และประสบการณ์ตรงจากมอือาชพี  

หลักสตูร "การวเิคราะหแ์ละการบรหิารยอดขายเพือ่ใหไ้ดต้ามเป้าหมาย" ถกูออกแบบเพือ่ใหเ้กดิการพัฒนาความคดิ

อยา่งตอ่เนื่อง ไมว่า่จะเป็นการคดิอยา่งเป็นระบบ การคดิแบบเป็นเหตเุป็นผล การคดิทีม่โีครงสรา้งและความสมัพันธ ์

อันจะเป็นการพัฒนาดา้นความคดิของผูเ้ขา้อบรม และเพือ่ใหผู้เ้ขา้อบรมไดเ้รยีนรูถ้งึหลักการ วธิกีารและกระบวนการ

ในการคดิเชงิวเิคราะห ์ เพือ่น าความรูท้ีไ่ดไ้ปพัฒนาความคดิของตนเอง เพือ่สามารถแกไ้ขปัญหาและสรา้งสรรค์

ทักษะการท างานดา้นการขายไดอ้ยา่งเหมาะสม อกีทัง้ยังสามารถบรหิารทมีขายใหป้ระสบความส าเร็จและมยีอดขาย

ใหไ้ดเ้ป้าหมายทีต่ัง้ไวไ้ด ้มกีลยทุธ ์ทศิทาง ยทุธศาสตรก์ารขายทีแ่ข็งแกรง่รว่มกัน รวมไปถงึการเกือ้กลูชว่ยเหลอืกนั

ภายในทมี เรยีนรูท้ักษะและเทคนคิตา่งๆ การวเิคราะห ์ การวางแผน การปฏบิตั ิ การปรับเปลีย่นตนเองสูก่ารยกระดับ

ขดีความสามารถการบรหิารงานขายใหเ้กดิประสทิธผิลสงูสดุ 

 

 วตัถุประสงค ์

 เพือ่ใหผู้เ้ขา้อบรมเรยีนรูเ้ทคนคิตา่ง ๆ ทีส่ าคัญ และน าไปใชใ้นการวเิคราะหย์อดขาย 

 เพือ่ใหผู้เ้ขา้อบรมสามรถน าความรูท้ีไ่ดไ้ปตอ่ยอดในการพัฒนาตนเองและงานขายตอ่ไป 

 เพือ่สรา้งความประทับใจและความพงึพอใจใหแ้ก่ลกูคา้ผ่านการบรหิารทีม่ปีระสทิธภิาพ 

 เพือ่สรา้งแนวคดิมมุมองในการบรหิารทมีขายและยอดขายใหป้ระสบผลส าเร็จ 

 เพือ่สรา้งความไดเ้ปรยีบในการแขง่ขนั  

 

 เนือ้หา  

1. เทคนคิ "การวเิคราะหย์อดขาย" เพือ่สรา้งความส าเร็จในการบรหิารงานขาย 

2. กลยทุธก์ารสรา้งความส าเร็จทีย่ั่งยนืในการบรหิารยอดขาย 

3. ปัญหาและอปุสรรคทีส่ าคัญของนักขาย เมือ่นักขายเผชญิกบัสภาวะการแขง่ขันสงู  

4. ศลิปะในการบรหิารยอดขายสูก่ารเป็นนักขายทีป่ระสบความส าเร็จ 

5. ตัง้เป้าหมายอยา่งไรถงึจะไดเ้ป้า 

6. เทคนคิการบรหิารยอดขายใหถ้งึเป้าหมาย 

7. บรหิารทมีขายอยา่งไรใหถ้งึเป้าหมาย 

8. เทคนคิ "การสรา้งและขยายฐานลกูคา้ใหม"่ 

9. เทคนคิในการรักษาลกูคา้เดมิและเพิม่ยอดขายจากลกูคา้เดมิ  

10. ขอ้คดิทีน่่าสนใจเกีย่วกบักลยทุธก์ารเพิม่ยอดขาย 

 รปูแบบการฝึกอบรม 

การบรรยาย 
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 เหมาะส าหรบั 

 ผูบ้รหิารดา้นงานขาย การตลาด และการวางแผน 

 ผูจั้ดการดา้นการขายและการตลาด 

 เจา้หนา้ทีฝ่่ายขาย ฝ่ายการตลาด ฝ่ายพัฒนาธรุกจิ  

 ผูด้แูลดา้นการวเิคราะหด์า้นขาย การตลาด 

 พนักงานขาย  

 ผูม้สีว่นเกีย่วขอ้งกับงานขายและการตลาด 

 

 ระยะเวลา 

½ วัน 

 


