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พลงัคดิบวกเพือ่ความส าเร็จในงานขาย 

Positive Thinking for Successful Sales 

 

 หลกัการและเหตผุล 

พลังความคดิเชงิบวก (Positive Thinking) เป็นปัจจัยแหง่ความส าเร็จในงานขายทีอ่งคก์รพยายามจะสรา้งให ้

เกดิขึน้กับพนักงานในหน่วยงานขาย เนื่องจากพนักงานเหลา่นี้เป็นดา่นหนา้ในการแสวงหาความส าเร็จของ

องคก์ร หากพนักงานขายไมม่คีวามคดิเชงิบวกแลว้ การแสวงหาโอกาสในการขายและสรา้งรายไดใ้หก้ับองคก์ร

คงเป็นไปไดย้าก ซึง่การสรา้งความคดิเชงิบวกอยา่งเป็นระบบนัน้ตอ้งเกดิจากความเขา้ใจภายในตนเอง กจิกรรม

ตา่งๆ ทีฝึ่กปรับเปลีย่นความคดิใหม ่จนพัฒนาใหเ้กดิเป็นพฤตกิรรมหรอืการกระท าเชงิบวกทีเ่ป็นประโยชน์ตอ่การ

ท างานไดใ้นทีส่ดุ 

  

 วตัถุประสงค ์

 เรยีนรูห้ลักจติวทิยาในการสรา้งพลังความคดิเชงิบวกใหเ้กดิขึน้กับตนเอง 

 เขา้ใจความแตกตา่งและผลลัพธข์องความคดิเชงิลบ และความคดิเชงิบวก ทีม่สีง่ผลตอ่ตัวบคุคล

โดยตรงและตอ่ผูอ้ ืน่ 

 ฝึกการสรา้งความคดิเชงิบวก เพือ่ประโยชน์ในการท างานในองคก์ร 

 พัฒนาวธิคีดิเชงิบวกตอ่งานดา้นการขาย การตดิตอ่สมัพันธก์ับผูอ้ ืน่และชวีติสว่นตัว 

  

 เนือ้หา 

- ความส าคัญของความคดิเชงิบวกทีม่ผีลตอ่ความส าเร็จในงานขาย 

- ความแตกตา่งของความคดิเชงิบวกกับความคดิเชงิลบทีส่ง่ผลตอ่บคุลกิภาพและการใชช้วีติของบคุคล 

- กจิกรรมทดสอบวธิคีดิ หรอืมมุมองในการมองโลกของตนเอง 

- กจิกรรมการฝึกปรับและเปลีย่นความคดิเชงิบวก 

- การสรา้งพลังความคดิเชงิบวก ออกมาเป็นพฤตกิรรม 

- ประโยชน์ของพลงัความคดิเชงิบวกตอ่งานขาย องคก์ร และชวีติสว่นตัว 

  
 

 วธิกีารฝึกอบรม 

บรรยาย และ Workshop กรณีศกึษา ฝึกปฏบิัต ิ

  

 วทิยากร 

วทิยากรผูเ้ชีย่วชาญ 

  

 เหมาะส าหรบั 

ผูจั้ดการขาย (Sales Manager) ผูจั้ดการการตลาด (Marketing Manager) ผูบ้รหิารงานขาย (Sales 

Management) หัวหนา้ทมีขาย (Sales Supervisor) หัวหนา้ทมีการตลาด (Marketing Supervisor)พนักงานขาย 

(Sales Executive) เจา้หนา้ทีข่าย (Sales Officer) 

 


