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พฒันาศกัยภาพสูก่ารเป็นนกัขายมอือาชพี 

Beyond the Professional with Superb Presentation 

 

 หลกัการและเหตผุล 

การแขง่ขันทีร่นุแรงเฉกเชน่ปัจจุบนั การขายในภาวการณ์ใชเ้งนิเป็นเรือ่งตอ้งคดิหนัก สนิคา้มใีหเ้ลอืก  

ใหเ้ปรยีบเทยีบมากมาย อกีทัง้พฤตกิรรมลกูคา้ทีช่อบสนิคา้ดว้ยอารมณ์ ความรูส้กึ ท าใหใ้ครก็ตามทีใ่ชแ้นวการขาย

เหมอืนเดมิๆ ล าบากแน่นอน!! แตผู่ท้ ีจ่ะประสบความส าเร็จในงานขายไดนั้น้ตอ้งสามารถตโีจทย ์ หรอืคดิวเิคราะห์

ไดอ้ยา่งรวมเร็วแลว้เฉียบพลนั ขายอยา่งแตกตา่ง ตรงใจและตรงประเด็น รวดเร็ว มชีัน้เชงิ มมีาดแหง่นักขาย พรอ้ม

ทีจ่ะปรับตัวตามสถานการณ์ และลกูคา้แตล่ะประเภท 

 

หลักสตูรนี ้ออกแบบขึน้มาเพือ่สรา้งแรงบนัดาลใจ สรา้งก าลังใจ มอบแนวทางในการพัฒนาตนเอง เคล็ดลับในการ

เอาชนะใจลกูคา้ สรา้งทัศนคตเิชงิบวกใหแ้กนั่กขาย เพือ่ใหนั้กขายทกุทา่นสามารถน ากลับไปพัฒนา ยกระดับ

พนักงานขาย ใหก้ลายเป็น นักขายมอือาชพี สรา้งความเจรญิรุง่โรจน์แกต่นเอง และองคก์รตอ่ๆไป 

 

 เนือ้หา 

Module 1 : จุดประกายทศันคตเิชงิบวก สูค่วามส าเร็จในการขาย 

พลังแหง่ความคดิเชงิบวก 
จุดไฟแหง่นักขาย ดว้ยการสรา้งทัศนคตเิชงิบวก 
ทัศนคตแิหง่ความส าเร็จ ในการขาย 

การสรา้งแรงบันดาลใจ สูก่ารเป็นนักขายมอืทอง 
เคล็ดลับในการปลกุพลัง สูค่วามมหัศจรรยแ์หง่การเปลีย่นแปลง 

 

Module 2 : เสรมิสรา้งศกัยภาพในการขาย 
กฎแหง่การขาย 
บทบาทและหนา้ทีข่องนักขาย 

สมการแหง่ความส าเร็จในการขาย 
แนวทางสูค่วามส าเร็จในการขาย 
การวางเป้าหมาย วางเสน้ทางสูค่วามส าเร็จในการขาย 

 
Module 3 : ชนะใจลูกคา้ดว้ยการ “รูเ้ขา รูเ้รา” ดว้ยหลกัการ D-I-S-C 

มาเขา้ใจธรรมชาตขิองตนเองและผูอ้ ืน่ 

เรือ่งของคน “คน” และความแตกตา่งของคน 
ท าความเขา้ใจ “รูเ้ขา รูเ้รา” ดว้ยหลักการ D-I-S-C 

Workshop : แบบประเมนิบคุลกิภาพของตนเอง 
Workshop : ฝึกวเิคราะหบ์คุลกิภาพของผูอ้ืน่ 
เพิม่ยอดขายดว้ยการประยกุต ์D-I-S-C : น าเสนอการขายใหเ้หมาะกับคนแตล่ะประเภท 

การสรา้งมนตส์ะกดใหล้กูคา้คลอ้ยตาม 

 
Module 4 : เคล็ดลบัในการสือ่สาร และ น าเสนออยา่งมปีระสทิธภิาพ 

แนวทางคน้หาความเขา้ใจ และ ท าความเขา้ใจผูฟั้ง 
การจับประเด็นส าคัญ เพือ่การน าเสนอ 
การสือ่สารใหต้รงประเด็นกับผูฟั้ง 

น ้าเสยีง – ภาษากาย อทิธพิลหลักของการสือ่สาร 
เทคนคิการสือ่สาร และสรา้งความประทับใจ 
องคป์ระกอบทีป่ระสบความส าเร็จของการน าเสนอ 

o เนื้อหา 
o ภาษา 

o น ้าเสยีง 
o ภาษาทา่ทาง 
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 ผลทีค่าดวา่จะไดร้บั 

 สรา้งบรรยากาศ แหง่การเรยีนรู ้มคีวามสนุกสนาน เป็นกนัเอง กลา้แสดงความคดิเห็น กลา้แสดงออก 

 สรา้งทัศนะคตเิชงิบวกแกผู่เ้ขา้อบรม 

 กระตุน้ใหพ้นักงานตอบค าถาม และ แสดงความคดิเห็น 

 สอดแทรกบทเรยีนการท างานเป็นทมี มคีวามสามัคค ีรว่มมอืรว่มใจ เพือ่ไปใหถ้งึเป้าหมาย 

 สอดแทรกบทเรยีนของการใหบ้รกิาร 

 สรา้งความสมัพันธท์ีด่ขีองผูเ้ขา้อบรม 

 

 รปูแบบการสมัมนา 

การสมัมนาโดยยดึผูเ้รยีนเป็นศนูยก์ลาง ดงันัน้การฝึกอบรมจงึมอีงคป์ระกอบหลากหลายรปูแบบ ทัง้การน าอภปิราย 

การบรรยาย กรณีศกึษา บทบาทสมมต ิการเปิดโอกาสใหถ้ามค าถาม และตลอดทัง้การฝึกอบรม จะมเีกมส ์กจิกรรม 

มาชว่ยสรา้งบรรยากาศแหง่การเรยีนรู ้ สรา้งการมสีว่นรว่ม โตต้อบกันอยูต่ลอดเวลา ผูเ้ขา้อบรมจะเตม็เป่ียมดว้ย

สาระ ความรู ้ ความสนุกสนานตอ่การเรยีนรู ้ รวมทัง้ก าลังใจ แรงบันดาลใจทีว่ทิยากรไดส้อดแทรกใหต้ลอดการ

ฝึกอบรม 

 
 

 วทิยากร 

อาจารยไ์ววทิย ์แสงอลังการ 


