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สดุยอดทกัษะการขายมอือาชพี 

Professional Sales Skills 

 

 หลกัการและเหตผุล 

การเสนอขาย (Sales Presentation) เป็นหนึง่ในกระบวนการขาย ทีพ่นักงานขาย ผูม้คีวามช านาญ จะตอ้งใชใ้หม้ี

ประสทิธภิาพเพือ่ใหไ้ดม้าซึง่ใบสัง่ซือ้ ประกอบไปดว้ย การเตรยีมการกอ่นการเสนอขายกระบวนการเสนอขาย การ

แปลงจากคณุลกัษณะ (Features) ของสนิคา้ใหก้ลายเป็นผลประโยชน์ (Benefits) ทีล่กูคา้ตอ้งการ และการ

น าเสนอตอ่ลกูคา้ประเภทตา่งๆ เชน่เจา้ของ ผูจั้ดการ ผูจั้ดการแผนกเทคนคิ ผูจั้ดการแผนกการเงนิ เป็นตน้ 

 

 เนือ้หา 

 การเตรยีมตัวกอ่นการเสนอขาย 

- การเตรยีมตัวทางดา้นความรู ้

- การเตรยีมตัวทางดา้นทัศนคตแิละอารมณ์ 

- การเตรยีมตัวทางดา้นความรูเ้กีย่วกับลกูคา้ 

 

 การวางแผนการเสนอขาย 

- การเสนอขายทีส่มบรูณ์แบบ 

- บันไดของการวางแผนการขาย Strategy to Win 

- การท า Pre-Call Planner 

 

 การเสนอขาย (Sales Presentation) 

- วัตถปุระสงคข์องการเขา้พบเพือ่เสนอขาย 

- มนุษยท์กุคนมไิดซ้ือ้สนิคา้ แตเ่ขาซือ้ผลประโยชน์) 

- ผลประโยชน์ 6 ประการ ทีม่นุษยต์อ้งการ 

- Workshop การแปลงคณุลักษณะ (Features) เป็นผลประโยชน์ทีล่กูคา้ตอ้งการ 

- ความสนใจของบคุคลฝ่ายตา่งๆ ในการเสนอขาย 

 

 รปูแบบการฝึกอบรม 

บรรยาย และ Workshop กรณีศกึษา ฝึกปฏบิัต ิ
 

 
 เหมาะส าหรบั 

ผูค้วบคมุฝ่ายขาย, ผูบ้รหิารงานขาย, ผูฝึ้กอบรมพนักงานขายและพนักงานขาย ผูต้อ้งการ ความส าเร็จในอาชพีขาย 

 

 
 ระยะเวลา 

1 วัน 


