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เทคนคิการสรา้งโอกาสทางการขายและการตลาด 

Building Sales and Marketing Opportunity Techniques 

 

 หลกัการและเหตผุล 

อาจารยค์รับ....ท าอยา่งไรดหีากสนิคา้ของเรานัน้ไมม่จีุดขาย? 

อาจารยค์รับ....เราจะขายอยา่งไรเมือ่คูแ่ขง่น าสนิคา้เหมอืนกับเรามาขาย? 

อาจารยค์รับ....ท าอยา่งไรดจีงึจะขายสนิคา้ไดร้าคา? 

อาจารยค์รับ....ท าอยา่งไรจงึจะใหส้นิคา้นัน้สะดดุตาลกูคา้? 

 

ขา้งตน้คอืบางสว่นของค าถามทีม่ักจะเกดิขึน้จากผูเ้ขา้อบรมในหลกัสตูรดา้นการขาย  หลักสตูรดา้นการตลาดและ

หลักสตูรอืน่ๆ ทีพ่ยายามหาค าตอบเพือ่เป็นแนวทางในการเสนอขายสนิคา้ใหป้ระสบความส าเร็จ เนื่องจากบคุคล

เหลา่นีไ้มส่ามารถทีจ่ะสรา้งความแตกตา่งของสนิคา้ทีต่นเองจ าหน่ายได ้ ผลทีต่ามก็คอืความส าเร็จในการขาย

สนิคา้นัน้ลดลง หรอืไมก่็ตอ้งตดัราคาเพือ่สรา้งยอดขายจากสาเหตดุังกลา่วขา้งตน้ทางวทิยากร จงึพัฒนาหลักสตูร

นี้ข ึน้มาเพือ่ตอ้งการใหผู้ท้ีท่ างานทางดา้นงานขายการตลาดผูป้ระกอบการและผูส้นใจทั่วไปไดท้ราบหลกัการที่

ส าคัญในการสรา้งความโดดเดน่ใหก้บัตัวสนิคา้และบรกิาร อกีทัง้ยังสามารถน าเสนอคณุสมบตัติา่งๆ ของสนิคา้ไป

ประกอบการตัดสนิใจซือ้สนิคา้และบรกิารไดส้อดคลอ้งกับความตอ้งการอันจะสง่ผลใหผู้ป้ระกอบการประสบ

ความส าเร็จในการด าเนนิธรุกจิ 

 

 วตัถุประสงค ์

 เรยีนรูห้ลักการทีส่ าคัญในการสรา้งความโดดเดน่ทีแ่ตกตา่งใหก้ับตัวสนิคา้ 

 เทคนคิตา่งๆ ทีใ่ชใ้นการสรา้งจุดขายใหก้ับตัวสนิคา้ 

 เรยีนรูเ้ทคนคิในการหาโอกาสทางการตลาดและโอกาสในการขายและการแสวงหาชอ่งวา่งทางการตลาด 

 เขา้ใจสิง่ทีผู่บ้รโิภคคาดหวังจากการใชส้นิคา้บรกิาร 

 สรา้งความไดเ้ปรยีบในเชงิการแขง่ขันและการเตบิโตทางธรุกจิทีย่ั่งยนืและสามารถน าความรูห้ลักการ

ตา่งๆ ไปประยกุตใ์ชท้างธรุกจิไดอ้ยา่งแทจ้รงิ 

 เนือ้หา 

Workshop “การสรา้งความส าเร็จทีย่ังยนืในการด าเนนิธรุกจิ” 

> เรยีนรูส้ ิง่ทีล่กูคา้คาดหวังอะไรจากการซือ้สนิคา้และบรกิาร  

> เทคนคิการตอบสนองความตอ้งการของลกูคา้ 

> การก าหนดและวเิคราะหก์ลุม่ลกูคา้เป้าหมายกอ่นการสรา้งจุดขาย  

> การวเิคราะหค์ูแ่ขง่ขันกอ่นการสรา้งความแตกตา่งจากคูแ่ขง่ 

 

Workshop “เทคนคิการคน้หาและจุดขายทีโ่ดดเดน่และแตกตา่ง” 

> เทคนคิการแสวงหาชอ่งวา่งทางการตลาด (Market Niche) 

> องคป์ระกอบของสนิคา้ทีต่อ้งพจิารณาเพือ่สรา้งความแตกตา่งใหก้บัตัวสนิคา้ 

> เทคนคิการก าหนดจดุยนืใหโ้ดดเดน่และตา่งจากคูแ่ขง่ขัน (Positioning) 

> เทคนคิตา่งๆ ในการสรา้งจุดขายทีโ่ดดเดน่และแตกตา่งจากคูแ่ขง่ขัน 

- การน าเสนอความโดยเดน่ดว้ยยีห่อ้  

- การเสนอความแตกตา่งดว้ยหบีหอ่ 

- การสรา้งจุดขายดว้ยต าแหน่งผลติภณัฑท์ีแ่ตกตา่ง 

- การประยกุตใ์ชก้ลยทุธก์ารตลาดแบบ “ทกุสมัผัส” 

- การตอบสนองลกูคา้ในตลาดทีคู่แ่ขง่ขันไมใ่หค้วามส าคัญ 
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 วธิกีารฝึกอบรม 

บรรยาย และ Workshop กรณีศกึษา ฝึกปฏบิัต ิ

  

 


