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หลกัสตูร  การปิดการขายเชงิรกุส าหรบันกัขายมอือาชพี 

 

 วตัถุประสงค ์

 เพือ่ใหเ้กดิแรงบนัดาลใจในการฝ่าฟันอปุสรรคในการขายยคุปัจจุบนัทีก่ารเขา้ถงึลกูคา้เป็นเรือ่งยาก 

 เพือ่เป็นการฝึกทักษะและเทคนคิทางการขายใหเ้กดิความช านาญ และน าไปประยกุตใ์ชไ้ดใ้นชวีติจรงิ 

 เพือ่สรา้งแนวคดิทางการขายอยา่งมทีักษะ และเทคนคิการขายเชงิรกุ 

 

 เนือ้หา 

 อาชพีการขายแกน่แทค้อือะไร กจิกรรมทดสอบการขาย 

 เขา้ใจค าวา่ "ลกูคา้" กจิกรรมวเิคราะหก์ารกระตุน้ทางความรูส้กึ 

 เตรยีมความพรอ้มดา้นบคุลกิภาพ “ภายใน/ภายนอก”  

 เตรยีมความพรอ้มดา้นการขาย 

 การขายตอ้งมกีระบวนการ กจิกรรม 7 Step Sales Process 

 เวทยม์นตรใ์นการขาย กจิกรรมเปลีย่นแนวคดิใหท้ะลกุรอบ 

 เทคนคินักขายในรปูแบบตา่งๆ 

 เรยีนรูก้ารบรหิารตนเองในชวีติการขาย 

 การน าเสนอสนิคา้ กจิกรรมฝึกน าเสนออยา่งมอือาชพี 

 ทักษะการเจรจา 3 รปูแบบ 

 การปิดการขายและสรา้งความรูส้กึทีด่ ี 

 “นักขาย” อาชพีแหง่ความส าเร็จ 

 เทคนคิการวางแผน 

 เทคนคิการขายและการขายเชงิรกุ 

 

 การประเมนิผล 

 การทดสอบความรูข้องผูเ้ขา้รับการฝึกอบรม (Pre test – Post test) 

 มรีะบบการประเมนิผลในการฝึกอบรม และน ามาวเิคราะหเ์พือ่ชีวั้ดความส าเร็จ 

 

 รปูแบบการฝึกอบรม 

บรรยาย และ Workshop กรณีศกึษา ฝึกปฏบิัต ิ
 

 

 
 ระยะเวลา 

1 วัน 

 


