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เทคนคิการน าเสนอในงานขายอยา่งมอือาชพี  

The Professional Sales Presentation Technique 

 

 หลกัการและเหตผุล 

สรา้งความมั่นใจในงานขายดว้ยเทคนคิการน าเสนออยา่งมอือาชพี มุง่เนน้การพัฒนารปูแบบการน าเสนอทีต่รงตาม

ความตอ้งการของลกูคา้ การขจัดขอ้โตแ้ยง้และการปิดการขาย 

 

 วตัถุประสงค ์

 เพือ่เรยีนรูแ้ละเขา้ใจอปุนสิยัแหง่ความส าเร็จ เพือ่น าไปพัฒนาตนเองใหป้ระสบความส าเร็จในงานขาย  

 เพือ่เขา้ใจเครือ่งมอืตา่งๆ ทีช่ว่ยพัฒนาและอปุนสิยัแหง่ความส าเร็จ และน าไปใชอ้ยา่งมปีระสทิธภิาพ 

 

 เนือ้หา 

 ความส าคัญและจุดมุง่หมายของน าเสนอ 

ผูเ้ขา้อบรมทกุคน ฝึกการพดูแนะน าตนเองเพือ่ใหคุ้น้เคยกบัเวทแีละสถานการณ์ 

- วัตถปุระสงคข์องการท า Presentation 

- รปูแบบของการท า Presentation 

- จ านวนผูท้ีจ่ะท าการ Presentation 

- จ านวนของผูฟั้ง 

- ระดับความเป็นทางการในการท า Presentation 

- ความสมัพันธร์ะหวา่งผูน้ าเสนอกับผูฟั้ง 

 

 การเตรยีมตัวในการท า Presentation 

- การศกึษาผูฟั้ง 

- การจัดเตรยีมโครงสรา้งในการ Presentation 

- สถานทีแ่ละอปุกรณป์ระกอบ 

- การเตรยีมตัวกอ่นท าการ Presentation 

- การควบคมุความตืน่เตน้ น ้าเสยีง และกรยิาทา่ทาง 

 

 "The Presentation" เทคนคิการน าเสนอในการขาย 

- ขายผลประโยชน์ ไมใ่ชค่ณุสมบัต ิ(Explain the Benefits) 

- การเผชญิขอ้โตแ้ยง้ (Meet Objections) 

- การปิดการขาย (Close the Sales) 

 

 รปูแบบการฝึกอบรม 

บรรยาย และ Workshop กรณีศกึษา ฝึกปฏบิัต ิ
 
 

 เหมาะส าหรบั 

ผูค้วบคมุฝ่ายขาย, ผูบ้รหิารงานขาย, ผูฝึ้กอบรมพนักงานขายและพนักงานขาย ผูต้อ้งการ ความส าเร็จในอาชพีขาย 

 


